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Vår gård

139 ha konventionell odling:

35 ha potatis

81 ha korn

19 ha vallar

4 ha oljerättika

180 ha skog

Stuguthyrning Jeppo gäststugor



Vårförberedelser

-Sättpotatisen, hur gör vi ?



Filtsjukans bekämpning.

Stjälkbakteriosen.

●Uppodling av certifierat 

utsäde.

●Vanligtvis från Finland

●Klass A. Ibland E

●Uppsortering av sättpotatisen 

på vårvintern.

●Rötor bort först i linjen.

●Betning.

●Förgroning / Väckning



Sommaren 2016 och andra utmaningar inom näringen



Michelle / Marabel



Kvalitet till marknaden.

●Lämplig potatis till Jeppo Potatis / Jepo. Kontraktsodling

●Bra till skalning och förkokning

●Sökande efter nya sorter

●Skall ge stor skörd med bra utfall i produktion.

●Vacker potatis med bra kokkvalitet till butiker. Delvis utan 

kontrakt.

●Svårt att få bra skalkvalite på lätta jordar.

●Brist på bra ”mjöliga” sorter

●Går på kurs 5-6 gånger / år



Skördetiden närmar sig, bladmöglet mycket aggressivt



Ett vackert potatisland är ett skördat land. Jordpackning?



Matpaus



Skörden ”nästan” klar



Torkning och lagring, var placera eventuella överskott ?



Arbete finns, hur är det med ekonomin?



Till Butik





Odlarägt aktiebolag grundat 1976 

~ 80 aktionärer, 

~ 50 odlare, 

~1000 ha



L

Lång potatisodlingstradition i nejden

Förkokt potatis start 1990 , råskalat 2009,

Idag marknadsledare på förkokt och en av de tre 

största på råskalat

För tillfället egna lager och produktionsenheter i 

Jeppo, Alahärmä och Huittinen.



Aktionär i SPK (Suomen Siemenperunakeskus) 

och Jeppo Biogas Ab

Export av oförädlad potatis har alltid funnits med i 

verksamheten främst till grannländerna bl.a. 

Norge.

Internationellt utbyte på många plan inom odling, 

hantering, industri och marknaden



JEPPO FABRIKEN

förkokt potatis



VOLTTI FABRIKEN

- råskalad potatis



HUITTINEN 

- råskalad potatis



Viktig bit inom odlarsamarbetet är att 

lära producenterna att respektera 

konsumenternas krav och önskemål 

Konsumenten måste hållas nöjd för 

kunden är i sista hand den enda som 

betalar för hela kedjan från jord till bord




